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V

Vorwort

In einer Welt, in der der Wandel größer und schneller ist als in jeder 
anderen Zeit, in der viele der bisherigen Arbeitsweisen ersetzt wer-
den, ist es von entscheidender Bedeutung, diese Veränderungen anzu-
gehen, auch in der (Profi-)Fußball-Welt.

Die Betriebswirtschaftslehre hat in vielerlei Hinsicht einen enor-
men Einfluss auf den sportlichen Sektor. Von der Talentförderung, 
über das Scouting bis hin zu Leihgeschäften gibt es viele Aspekte, die 
hier interdisziplinär zu betrachten sind. 

Vereinskooperationen mit und ohne Kapitalbeteiligung, aber auch 
sportrechtliche Einschränkungen sind wichtige Punkte in der Erfolgs-
faktorenforschung. 

Die Entwicklung eines Erfolgsmodells für Vereinskooperationen 
im Profifußball, wie es hier vorliegt, ist neu und mit den gegebenen 
Handlungsempfehlungen einzigartig. 

Janik Backhaus schreibt in seiner Einleitung „Das Wissen über die 
Ursachen von Erfolg dient dem Management als wichtige Informa-
tionsgrundlage für zukünftige Entscheidungen in der Praxis.“ Und 
damit ist alles gesagt.

Für mich reiht sich das Buch in das Fach der wichtigen Nach-
schlagwerke ein, dass ich gerne auch zur Vorbereitung auf Veranstal-
tungen und Vorlesungen herausziehen werde. 
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VI

Vorwort

Dieser bahnbrechenden Arbeit von Janik Backhaus ist zu wünschen, 
dass sie aufmerksame LeserInnen findet, die von dieser vorliegenden 
Handlungsempfehlung für (Profi-)Fußballvereine lernen können.

Mag. Julia Wenninger
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